Informacje uzupelniajace do zaproszenia

L. OPIS SPOSOBU OBLICZANIA CENY
Cenge za wykonanie przedmiotu zaméwienia nalezy przedstawi¢ w Formularzu ofertowym:

1. Ceng oferty nalezy podac jako: Cene brutto za calosé pakietu.

2. Cena moze by¢ tylko jedna; nie dopuszcza si¢ wariantowosci cen. Wszelkie upusty, rabaty
winny by¢ od razu ujete w obliczeniu ceny, tak by wyliczona cena za realizacj¢ zamdwienia
byla ceng ostateczng bez koniecznosci dokonywania przez Zamawiajacego przeliczen itp.
dziatan w celu jej okreslenia.

3. Cena oferty musi by¢ podana w ztotych polskich (PLN) cyfrowo i stownie, z wyodrgbnieniem
podatku VAT do dwoch miejsc po przecinku.

4. W interesie Wykonawcy pozostaje zdobycie wszelkich niezbgdnych informacji koniecznych do
przygotowania 1 zlozenia oferty. Zamawiajagcy wyklucza mozliwos¢ wysuwania przez

Wykonawce roszczen pod jego adresem z uwagi na btedne skalkulowanie ceny.

Cena podana w ofercie powinna zawiera¢ wszystkie koszty zwigzane z realizacja przedmiotu
zamowienia przy uwzglednieniu wszystkich pozycji ujetych w formularzu kalkulacji cenowe;j

stanowigcym zalacznik do SIWZ.

1) Wykonawca okres$li ceny na wszystkie elementy zaméwienia wymienione w formularzu
asortymentowo - cenowym (zalacznik Nr 1 odpowiedni do pakietu), ktoéry po wypetnieniu

przez Wykonawcg stanowi¢ bedzie formularz ofertowy wedtug nastepujacych zasad:
a) wszystkie pozycje muszg zawiera¢ cen¢ jednostkowa,

b) cena jednostkowa kazdej pozycji formularza asortymentowo - cenowego musi obejmowac,

wszelkie koszty zwigzane z realizacjg zamdwienia.

2) Wykonawca jest zobowigzany do wypetnienia i okre§lenia warto$ci we wszystkich pozycjach

wystepujacych w formularzu ofertowym.

3) Ostateczng ceng¢ oferty stanowi suma warto$ci poszczegdlnych pozycji formularza

asortymentowo - cenowego brutto.

4) Wartoscia brutto poszczegolnych pozycji formularza asortymentowo - cenowego jest

iloczyn ceny jednostkowej brutto i ilo$ci.

5) Cena obejmuje wszystkie czynnosci wykonawcy niezbedne do uzyskania efektu finalnego w
postaci przekazania Zamawiajagcemu przedmiotu zamowienia w asortymencie zawartym w

formularzu asortymentowo - cenowym w postaci wolnej od wad prawnych i jako$ciowych.



Cena musi obejmowacé wszystkie koszty 1 skladniki zwigzane z wykonaniem zamoéwienia i

uwzglednia¢ caty zakres przedmiotu zamowienia.

5. Wprowadzenie przez Wykonawce jakichkolwiek zmian do okreslonych przez Zamawiajacego
w poszczegdlnych pozycjach formularza kalkulacji cenowej spowoduje odrzucenie oferty.

6. Podane ceny jednostkowe w formularzu asortymentowo - cenowym oferty, nie ulegna
podwyzszeniu w czasie realizacji catego przedmiotu zamowienia. Cena brutto nie moze ulec

zwiekszeniu w okresie realizacji umowy.

II. SPOSOBU OCENY OFERT

Zamawiajacy bedzie rozpatrywal i ocenial oferty oddzielnie dla kazdego z pakietow.
Przy wyborze najkorzystniejszej oferty Zamawiajacy bedzie sie kierowat nastepujacym kryterium:
1) Cena -A(x) - 95%

2) Okres prowadzenia dzialalnosci B(x) - 5%

Ad 1) Cena -A(x)
a)  przyjmuje si¢, ze najwyzsza ilos¢ punktow tj. 100, otrzyma cena brutto najnizsza wsrdd cen
zawartych w ofertach (od kazdego cztonka komisji),

b)  pozostale oferty zostang przeliczone proporcjonalnie do najtanszej, punktowane beda w

oparciu o nastepujacy wzor:

C

A( x) = —x100

Cx

gdzie:
A(X) - ilo$¢ punktéw przyznana ofercie ,,x" za kryterium cena brutto
C - cena brutto najnizsza wsrdd cen zawartych w ofertach - cena oferty najkorzystniejszej

C x - cena brutto zawarta w ofercie ,,x"



Warto$¢ podstawiana do wzoru punktacyjnego, to wartos¢ brutto w okresie trwania umowy,

okreslona w formularzach ofertowych.

Ad. 2) Okres prowadzenia dzialalnosci B(x)

Kryteria 1 ich warto$¢ w ocenie: 1% = 100 pkt, gdzie wysoko$¢ przyznanych punktéow
zaleze¢ bedzie od okresu prowadzenia dzialalnosci przyjmujac ze m-c = 30dni wedlug

podziatu:

0-3m-cy 20 pkt
3-6m-cy 40 pkt
6 -12 m-cy 60 pkt
1 rok — 3 lata 80 pkt

Powyzej 3 1at 100 pkt.

Laczna punktacja C wyliczana bgdzie ze wzoru:

C=AX)x95% + B(x) x 5%



